sifco

Conseil Formation

LES ESSENTIELS (1 ET 1) LES
FONDAMENTAUX DE L'ACTIVITE
DE L’AGENT IMMOBILIER

/COMMERCIAL

Q PREREQUIS

La formation ne nécessite aucun prérequis

@ DUREE @ TARIF

2 jours soit 14 heures

CERTIFICATIONS

Attestation de stage

PROCHAINE(S) SESSION(S) :

CE QUE VOUS ALLEZ APPRENDRE

Développer ses connaissances et améliorer sa démarche professionnelle

afag .
www.sifco.eu

Qualité
R CERTIFICA




OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

Connaitre le cadre légal

Maitriser les régles qui régissent I'activité

Développer les bonnes pratiques (commerciale, déontologique, juridique)
Professionnaliser sa démarche pour plus d’'impact auprés de sa clientéle

PROGRAMME

Comprendre et analyser le marché de I'immobilier (notion de sectorisation)
Maitriser le cadre juridique et opérationnel, évaluer I'impact de la responsabilité
Développer ses compétences et son professionnalisme avec déontologie et devoir de conseil

Appréhender la porter juridique des contrats, les conséquences et les responsabilités

METHODES PEDAGOGIQUES

Méthodes actives et déductives

Mise en situation collective ou en sous-groupe, reflexions individuelles, test
Echanges d’expériences (entre les intervenants et les stagiaires, entre les stagiaires)
Apports théoriques

Présentation dynamique et ludique des apports théoriques.

Documentation remise aux stagiaires : présentation et/ou livret du contenu théorique

MODALITES D'EVALUATION

QCM ou étude de cas/mise en situation

Rejoighez-nous et suivez-nous sur : @
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Pour toute demande d’'informations : contact@sifco.eu


https://www.facebook.com/sifcoformation/?locale=fr_FR
https://www.linkedin.com/company/sifco-formation/?originalSubdomain=fr
https://twitter.com/SifcoFormation

